Gesundheitswesen Firmenseminare Marketing & Sales

Market Insights - stationdre und ambulante
Gesundheitsversorger

Schnittstellenherausforderungen in der institutionsiibergreifenden Patientenversorgung im stationdren und ambulanten
Versorgungshereich

Fortbildungsziele

« Die aktuellen Treiber und zukiinftigen Entwicklungen in der stationdren und ambulanten Gesundheitsversorgung
aufzeigen

« Chancen und Risiken fiir den eigenen Bereich identifizieren

« Wege fiir eine engere Zusammenarbeit der Pharma- bzw. Medizintechnik-Unternehmen erkennen

Inhalt

Programm

« Einblick in die Strukturen und Abliufe von Spitélern, Arztenetzwerken, Einkaufsgemeinschaften,
Gruppierungen/Ketten

« Arztenetzwerke und Managed Care Organisationen: Chancen und Entwicklungen

« Diskussion mit verschiedensten Top-Fiihrungskriften der Gesundheitsversorgung (siehe Gastdozenten)

» Gesundheitsrechtliche, -politische und -6konomische Rahmenbedingungen im Schweizerischen Spitalwesen

» Wichtige Grundlagen und Funktionsweisen der stationdren und ambulanten Versorgung

o Kurziibersicht der Tarif- und Entschadigungsmodelle als Mittel zur Ertragssicherung

« Schnittstellenherausforderungen in der institutionsiibergreifenden Patientenversorgung

Zielgruppen

« Key Account Manager, Account Manager (bereits aktiv oder in Vorbereitung fiir eine KAM-Funktion)
« Sales Manager, Service Manager

o Product Manager, Produktspezialisten

« Market Access Manager

« Business Unit Leiter

« Abteilungsleiter

 Business Development

« Medical Science Liaison

« neuin Life Sciences

« Mitarbeitende aus dem Ausland, die sich Schweiz-spezifisches Wissen aneignen mochten

Market Insights - stationdre und ambulante
Gesundheitsversorger

Datum
Dienstag, 25. Mdrz 2025
Mittwoch, 26. Marz 2025

Zeit
jeweils 09.00 - 17.30

Sprache
Deutsch

Art der Veranstaltung

Seminar

Ort

Trafo Baden Kultur und Kongresszentrum
Brown Boveri P. 1, 5400 Baden
Lageplan

Anreise mit den dffentlichen Verkehrsmitteln
Wir empfehlen Ihnen die Anreise mit den
offentlichen Verkehrsmitteln, das

Trafo Baden ist nur gerade 3 Gehminuten vom
Bahnhof Baden entfernt.

Anreise mit dem Auto

Das Parkhaus Trafo zdahlt 300 gedeckte
Parkpldtze. Bitte beriicksichtigen Sie,

dass das Parkhaus offentlich ist und keine
Parkpldtze reserviert werden kdnnen.

1000 weitere Parkpldtze finden Sie in nachster
Ndahe zum Trafo Baden

Kosten pro Person (exkl. MwSt.)
CHF 1'960.- (fiir shga Mitglieder)
CHF 2'960.- (fiir Nichtmitglieder)

In diesen Gebiihren sind inbegriffen:
Seminarunterlagen und Teilnahmebestadtigung

Zertifikatslehrgang

Dieses Seminar ist Teil des KAM
Zertifikatslehrgangs. Melden Sie sich fiir alle 8
Module an und profitieren Sie von einem
Vorzugspreis inkl. Zertifikat.

Kontaktpersonen

Carla Roos
+41 41 500 07 83



https://www.google.com/maps/search/?api=1&query=47.4779775%2C8.3058226
tel:+41 41 500 07 83

Dozentinnen & Dozenten A

Sandra Jampen Dr. med. Eugen Paul Scheidegger
Senior Manager, Tender & Contracts Lead Facharzt FMH fiir Dermatologie und Allergologie
Moderna Switzerland GmbH Allergie & Haut AG

Griinder "OnlineDoctor"

\ | I
<
» a

Dr. med. Leander Muheim Dr. pharm. Enea Martinelli
Stv. medizinischer Leiter mediX zh und Spitdler fmi AG, Chefapotheker
Vizeprasident mediX schweiz Spitdler FMI AG

MediX Gruppenpraxis

Marianne Hochstrasser Christian Henseler

Coach, Trainer & Consultant Leiter Strategischer Einkauf
Hochstrasser Consulting Zur Rose Suisse AG
Steckbrief Vv

Farid Krieg
Head of Sales
Zentiva


https://www.linkedin.com/in/sandraguberinicjampen/
https://www.linkedin.com/in/paul-scheidegger-9a4503a4/
https://www.linkedin.com/in/enea-martinelli-7708b818/
https://www.enea-martinelli.ch/
https://www.linkedin.com/in/marianne-hochstrasser-954ba87/
http://www.successandjoy.ch/
https://www.linkedin.com/in/christian-henseler-417637b0/

